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Ahmerkamp

Neuer Standort Langenhagen

ie bundesweit tatige HolzgroBhand-
lung Ahmerkamp aus Vechta eroffnet

ihren vierten Standort.

Mit einer eindrucksvollen Leis-

fungsschau im Rahmen der offi-
ziellen Eréfinungsfeier sfelite dos
Traditionsunternehmen Ahmerkamp
aus Vechta seinen vierfen Standort
den Kunden in der Region Ham-
burg-Hannover-Hildesheim vor.

das nach vielen Schleif- und La-
ckierdurchgdngen jetzt wieder in
neuem Glanz erstrahlt.

Die Ausstellung besticht eben-
falls durch eine klare Gliederung.
Knapp 100 Tiren sind in parallel
stehende Wiénde eingebaut, wo-
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Rund 120 km Luftlinie vom
Stammesitz Vechia entfernt, wurde
ein Geldnde mif bestehenden Ge-
bduden Ubernommen. Die Restau-
rierung der Gebdude erwies sich
aber dann doch als schwieriger
als vorab angenommen, so dass
sich die Eroffnungsfeier nahtlos
an die letzten Arbeiten anschloss.
Aber es hat sich gelohnt. Dem
Besucher der Ausstellung fallt so-
forf das wunderschone Stdbchen-
parkeft in der Ausstellung ins Auge,

Holzimport / HolzgroBhandel / Holzfachmark

durch optimale Platzausnutzung
mit Ubersichtlichkeit kombiniert
wurde. Die Bodenprdsentation ist
in die verschiedenen Sorfiments-
bereiche gegliedert, die sich in
Kojen aneinander reihen. Die De-
koration ist bewusst schlicht ge-
halten, wodurch der Betrachfer
nicht vom Boden, dem eigentlichen
Produkt, abgelenkt wird. Die Aus-
stellung bietet den regionalen holz-
verarbeitenden Befrieben die Mog-
lichkeit, ihre Kunden hier gezielt

zu berafen, wodurch sie auf eine
eigene Ausstellung verzichten
kdnnen.

Bis zur Neuerdffnung in Lan-
genhagen wurde diese Region von
Vechia aus betreuf, was bedeutet,
dass jefzf die 16 Mitarbeiter fur
die Stammkunden da sind und man
sich aus dieser sicheren Position
heraus dem Ausbau des Kunden-
stamms widmen kann,

Zahlreiche Besucher nutzten
diese Gelegenheif, um sich nicht

nur vom groBen Produk-
tangebot, sondern auch
lber das professionellen
Logistiknetz der Ahmer-
kamp-Gruppe zu informieren. Unsere
Anbindung an drel Aufobahnen
und die damit verbundene raum-
liche Ndhe zum Kunden bilden
den entscheidenden Vorteil fur
die holzverarbeitenden Betriebe”,
beschreibf Ralph Ahmerkamp den
strategischen Grund fir die Stand-
orfwahl Langenhagen. . AuBerdem

wird so die Liicke zwischen den
Standorten Vechta und Everswinkel
auf der einen und Taucha (bei
Leipzig) auf der anderen Seite
geschlossen.”

Auf Uber 15.000 m? Lagerfléche
werden alle fur die Region typi-
schen Produkte vorgehalten und
just-in-time ausgeliefert. Zudem
ist auch der Standort Langenhagen
in das Ahmerkamp-Logistiknetz
eingebettet, das allen Kunden einen
schnellen Zugriff auf alle Produkfe
der Ahmerkamp-Standorte garan-
liert, Dabei ist dieses ausgefeilte
Logistiknetz nicht regional be-
grenzt, denn Ahmerkamp beliefer!
auch bundesweit Holz- und Bau-
stoffhdndler.
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Der weltweite Direkteinkauf
sowie das eigene Einkaufsburo
in Osfeuropa garantieren den Kunden
ein optimales Preis-Leistungsver-
hdlfnis sowie einen gleichbleibend
hohen Qualitdtsstandard. Unsere
Einkéufer sind mittlerweile auf allen
Konfinenten der Well aktiv, um
den direkien Drahf zum Lieferanten
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zu gewdhrleisten und die Befrach-
fung zu opfimieren”, erldutert Ralph
Ahmerkamp eine der Kernauf-
gaben seines Unternehmens.
Neben Sperrhdlzern, 0SB oder
filmbeschichteten Platten aus
Europa und Stdamerika, Kanteln
bzw. Schnitthélzer aus Asien und
Afrika gehéren seif langem auch
FuBbodenprodukte aus Direktim-
porten zum Leisfungsspektrum,
.Gerade im Bereich der Massiv-
holzdielen sowie bei Parkettpro-
dukten suchen immer mehr Holz-
fachhdndler Alternativen zu den
hart umkampften Markenprodukten.
Diesen Trend nehmen wir auf und
biefen interessante Sortimente
aus gunstigen Direktimporten”,
erldutert Ralph Ahmerkamp die
weitere Ausrichtung des Unfer-
nehmens. So haben Holzhédndler
mittlerweile die Mdglichkeit, bei
Ahmerkamp aus einer Vielzahl
von Holzproduktfen interessante
Kombipartien zusammenzustellen
und profitieren so ebenfalls von
dem weltweifen Direkfeinkauf. Neben
den eigenen Einkaufsaktivitaten
sefzt Ahmerkamp auch durch die
Mitgliedschaft in der Einkaufs-
kooperation Holzring konsequent
auf Mengenbundelung, um diesen
strafegischen Vorfeil konsequent
zu verankern. Die Auslieferung
erfolgt dann mittels des Logistik-
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netzes, welches nicht nur auf 28
eigenen LKWSs basiert, sondern
auch durch langjéhrige Hauss-
pediteure gefragen wird, die das
Anforderungsprofil der Ahmer-
kamp-Kunden genau kennen.
.Neben der konfinuierlichen Wa-
renverflgbarkeit sind zuverltssige
Lieferaussagen und eine hohe
Produktqualitaf sowohl beim ei-
gentlichen Produktstandard als
auch im Handlingsbereich die Kern-
punkie der Unternehmens-philo-
sophie”, so Ralph Ahmerkamp
weiter, Um den stindig wachsenden

Der Standort Vechta wurde seit seiner Griindung 1964 fortlaufend erweitert und 1988 um einen
Facheinzelhandel ergdnzt. Der Standort Taucha in der Ndhe von Leipzig wurde 1990 und Everswinkel
(Nahe Munster) 1997 gegriindet.

Am Stammsifz des Familienunternehmens aus Vechta werden auf iiber 88.000 m2 die Produkisor-
timenfe Schnittholz, Tischler- und Zimmereiware, Ausbauprodukte, Plattenwerkstoffe, Sperrholzer,
Holz im Garfen sowie Tlren vorgehalten. Hinzu kommen die baubiologisch werthaltigen Produkte fir
die energefische Alfbausanierung wie Holzfaserddmmstoffe oder Einblasdémmungen. Neben einem
eigenen Vakuum - Hochleisfungstrockner befindet sich auch eine klimatisierte GroBraumlagerhalle
auf dem Firmengel(inde. Hier werden die empfindlichen Sortimentsgruppen wie beispielsweise FuB-
bodenprodukte oder massive Leimholz- und Mébelbauplatten aus Direkfimporten, vorgehalten.

Taucha

Bedarf an Fachpersonal zu decken,
sefzi Ahmerkamp konsequent auf
berufliche Qualifikation sowie eine
konfinuierliche Ausbildung junger
Menschen an allen Standorfen,
Neben der Ausbildung im dualen
System in Zusammenarbeit mit
der Berufsakademie Mosbach,
werden die Ausbildungsberufe
Kaufmann/frau im GroB- und
AuBenhandel sowie Fachkraft
Lager/Logistik angeboten. ,Auch
hier sefzen wir auf Kontinuitdt und
Qualitat”, beschreibt Ahmerkamp
diesen enfscheidenden Eckpfeiler,

Ewerswinkel

Die Fachausstellung in Langenhagen besticht sowohl bei den
Bdden als auch bei den Tiiren durch Einfachheit und Ubersicht-
lichkeit. Sie bietet den regionalen holzverarbeitenden Betrieben
die Moglichkeit, ihre Kunden gezielt zu beraten. Durch diese
Prasentation kénnen die Handwerksbetriebe weitgehend auf eine
eigene Ausstellung verzichten.

Nur durch qualifizierte Mitarbeiter
lassen sich partnerschaftliche
Geschdftsbeziehungen sowohl
zu Kunden als auch zu Lieferanfen
pflegen und weiter ausbauen,
Mit (ber 230 Mitarbeitern an
vier Standorten zeigt das Traditi-
onsunfernehmen, dass sich auch
in wirfschaftlich schwierigen Zeiten
HolzgroBhandlungen erfolgreich
im Markf behaupten und ihre lang-
fristig gesteckten Ziele mit unter-
nehmerischer Weitsicht konfinu-
ierlich umsetzen konnen.
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